Software Selectie

Een goed begin is het halve werk!

Bij de selectie van software gaat het er om dat het best passende pakket wordt gekozen, bij de juiste
leverancier en tegen de scherpst mogelijke prijs. Meestal gaat het om grote investeringen en zal de
nieuwe software impact hebben op de organisatie. Uit de praktijk blijkt dat het ontbreken van kennis
en ervaring bij de aanschaf van de software, leidt tot lastige implementaties, onnodig hoge kosten en
verwachtingen die niet waargemaakt worden. In enkele gevallen eindigt de gekochte software zelfs
ongebruikt op de plank. Dit is te voorkomen door een goede pakketselectie.

Een ervaren adviseur aan uw zijde

Het aanschaffen van software is voor de meeste mensen geen dagelijks werk. Tijdens het inkoop-
proces krijgt u te maken met leveranciers, computerjargon, verkooppraat, prijsverschillen, contracten
en functionaliteiten die lastig te beoordelen zijn. Omdat we reeds vele pakketselecties en implemen-
taties hebben uitgevoerd kennen we de valkuilen.

MoreCredible kent uw business maar, nog belangrijker, we kennen de markt van leveranciers en de
verschillende pakketten. Vanuit deze kennis en ervaring helpen we u om de juiste keuze te maken
voor uw organisatie. Bovendien zijn we 100% onafhankelijk van de leveranciers, waardoor we kritisch
kunnen zijn richting de leveranciers en we uw belangen altijd voorop stellen.
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is de enige
onafhankelijke specialist voor
automatisering van  credit-
management en het verbeteren
van order-to-cash processen.

We helpen organisaties het
rendement op debiteuren te
vergroten en om op kosten te
besparen.
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het juiste pakket voor uw organisatie!

Door de jaren heen hebben we een bewezen aanpak ontwikkeld die in een aantal stappen leidt tot de
juiste pakketkeuze. Dat begint bij de oriéntatie wat u precies nodig heeft. Daarna wordt de investering
in tijd en geld goed onderbouwd, met onder andere het verdienmodel en een (maximaal) budget.
Vervolgens start een efficiént selectieproces dat eindigt met de onderhandeling met de leverancier van
uw keuze.

1. Oriénteren

Onze aanpak

Wat is er nodig? Wat is er te koop?

2. Onderbouwen

Maak de business case

3. Kiezen

Juiste pakket tegen de beste prijs.

\/ Requirements (uw vereisten)
\/ Marktverkenning (RFI) en shortlist
\/ Pakket demonstraties

\/ Onderhandelingen en contracten

4. Implementeren

De voordelen

Beleid, inrichting, rapportages, testen,
go-live begeleiding

Jarenlange kennis en ervaring
5. Na de implementatie Snel en efficiént, dus tijdbesparend
Verkooppraat en verwachtingen managen

Resultaten meten, inrichting fine-tunen, Ondersteuning op business en technisch vlak
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